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DAFTAR ISTILAH ASING 

 

1. Ability to pay= kemampuan membayar  

2. Al-urf= kebiasaan yang berlaku di tengah masyarakat. 

3. Baitul-mal= lembaga atau pihak (al jihat) yang mempunyai tugas khusus 

menangani segala harta umat, baik berupa pendapatan maupun pengeluaran 

negara. 

4. Banca= bank 

 

5. Bankable= layak persyaratan bank 

6. Bathil= suatu pekerjaan yang diperintahkan agama yang dilakukan seseorang 

dengan tidak memenuhi rukun atau syarat yang telah ditentukan oleh agama 

7. Bouwheer= pemilik proyek 

8. Capable= mampu 

9. Capacity= kemampuan membayar 

10. Capital= modal sendiri 

11. Character= karakter 

12. Collateral= agunan tambahan 

13.  Compliance and Responsiveness (tingkat kepatuhan dan adanya respon dari 

pelaksana). 

14. Condition of Economy= kondisi ekonomi atau produktivitas usaha 

15. Content of policy= isi kebijakan  

16. Context of policy= konteks implementasinya  

17. Corona Virus Disease 2019 (COVID-19) = penyakit menular yang 

disebabkan oleh SARS-CoV-2, salah satu jenis koronavirus. Penderita 
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COVID-19 dapat mengalami demam, batuk kering, dan kesulitan bernafas. 

18. Countercyclical= mengambil pendekatan sebaliknya, yaitu mengurangi 

pengeluaran dan menaikkan pajak selama ekonomi sedang booming, serta 

meningkatkan pengeluaran dan memangkas pemungutan pajak ketika sedang 

dalam masa resesi. 

19. Customer sentric= pendekatan pemasaran yang dirancang berdasarkan 

kebutuhan dan minat konsumen. 

20. Domino effect= reaksi berantai satu peristiwa menimbulkan serangkaian 

peristiwa lainnya. 

21. Dual banking system=bank dapat melakukan kegiatan perbankan yang 

berbasis bunga dan kegiatan perbankan yang berbasis nonbunga. 

22. E-books= buku elektronik 

23. Equal treatment = prinsip yang menegaskan adanya perlakuan yang setara 

atau sama. 

24. Feasible= layak usaha 

25. Financial Asset= jenis aset atau aktiva yang tidak berwujud. 

26. Financial intermediary= lembaga keuangan yang menghimpun dana dari 

masyarakat dan menyalurkan dana kepada masyarakat. 

27. Funding= kegiatan untuk menghimpun dana dari masyarakat sebagai nasabah 

dalam bentuk produk financial. 

28. Gharar= transaksi bisnis yang mengandung ketidakjelasan bagi para pihak, 

baik dari segi kuantitas, fisik, kualitas, waktu penyerahan, bahkan objek 

transaksinya pun bisa jadi masih bersifat spekulatif. 
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29. Global Islamic Bank= bank islam dunia. 

30. Go digital= proses mengubah suatu komunikasi, interaksi dan berbagai 

manfaat dalam bisnis berubah menjadi digital. 

31. Goal point= tujuan 

32. Grounded theory= metodologi riset sosial yang menekankan pada pendekatan 

kualitatif. 

33. Hablumminallah= konsep manusia ber- hubungan dengan sang maha pencipta 

Allah dengan mengikuti segala perintahnya dan menjauhi larangannya. 

34. Hablumminannas= konsep individu manusia menjaga hubungan baik dengan 

individu atau kelompok manusia lainnya. 

35. Hawalah= pengalihan utang dari orang yang berutang kepada orang lain yang 

wajib menanggungnya.  

36. Human   resources= sumber daya manusia  

37. Ijab= tanda penyerahan dari pihak yang menyerahkan dalam suatu perjanjian. 

38. Ijarah Muntahiyah Bittamlik= akad sewa menyewa yang diakhiri dengan 

pemindahan kepemilikan objek akad dari pemberi sewa kepada penyewa 

melalui akad jual beli atau hibah setelah berakhirnya masa sewa. 

39. Ijarah= perjanjian sewa-menyewa suatu barang dalam waktu tertentu melalui 

pembayaran sewa. 

40. Ijma= kesesuaian pendapat (kata sepakat) dari para ulama mengenai suatu hal 

atau peristiwa 

41. Institution  and  Regime Characteristic= karakteristik lembaga dan rezim 

yang berkuasa 
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42. Invoice= dokumen yang memuat rincian transaksi dan pembayaran dari 

penjual kepada pembeli. 

43. Istishna= jual beli dalam bentuk pembuatan barang tertentu dengan kriteria 

dan persyaratan tertentu yang disepakati antara pemesanan dan penjual. 

44. Kafalah= mengalihkan tanggung jawab seseorang yang dijamin dengan 

berpegang pada tanggung jawab orang lain sebagai penjamin.  

45. Knowledge= pengetahuan. 

46. Lending= Lending adalah suatu kegiatan pendanaan yang dilakukan oleh 

lembaga keuangan kepada perseroan. 

47. Matrial resources= sumber daya materi  

48. Maysir= jenis transaksi permainan yang di dalamnya terdapat persyaratan 

berupa pengambilan sejumlah materi dari pihak yang kalah oleh 

pemenangnya. 

49. Method resources= sumber daya metoda  

50. Micro Relationship Manager= profesi yang bertugas untuk memelihara dan 

membangun hubungan baik dengan klien atau pelanggan perusahaan. 

51. Middle income trap= suatu kondisi dimana negara-negara berpenghasilan 

menengah tidak mampu mempertahankan tingkat pertumbuhan ekonomi yang 

cukup stabil untuk mencapai kelompok income yang baru sebagai negara 

berpenghasilan tinggi. 

52. Moral hazard= tindakan pelaku ekonomi yang menyebabkan kemudharatan 

bagi diri sendiri maupun orang lain. 

53. Mudharabah= akad kerjasama usaha antara mudharib dan shahibul maal 
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untuk melakukan kegiatan usaha tertentu dengan pembagian menggunakan 

metode bagi hasil. 

54. Mudharib= pihak pengelola dana 

55. Murabahah= akad antara nasabah dan bank dalam transaksi jual beli dimana 

bank membeli produk sesuai permintaan nasabah, kemudian produk tersebut 

dijual kepada nasabah dengan harga lebih tinggi sebagai profit bank. 

56. Mustashni= pemesan atau pembeli 

57. Musyarakah= akad kerjasama antara dua pihak atau lebih untuk mencapai 

suatu tujuan tertentu, dalam bisnis maka tujuannya adalah untuk memperoleh 

profit dari usaha yang dikelola bersama. 

58. Naqli= mengambil sesuatu dari satu tempat, ke tempat yang lain. 

59.  Nisbah= porsi bagi hasil bagi masing-masing pihak yang besarnya ditetapkan 

berdasarkan kesepakatan. 

60. Online= daring 

61. Platform digital= sekumpulan aplikasi (perangkat lunak) yang berjalan secara 

digital. 

62. Power, Interest and Strategy of Actor Involved= kekuasaan, kepentingan-

kepentingan dan strategi dari aktor yang terlibat 

63. Profit Sharing= metode bagi hasil usaha oleh pemberi dan pengelola dana. 

64. Qabul= pernyataan pihak lain yang menerima pernyataan ijab. 

65. QR Code Indonesian Standard= standarisasi pembayaran menggunakan 

metode QR Code dari Bank Indonesia.  

66. Rahmatan lil alamin = rahmat atau cinta kasih bagi seluruh alam. 
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67. Rahn= menahan salah satu harta milik si peminjam sebagai jaminan atas 

pinjaman yang diterimanya. 

68. Refinancing= cara pelunasan atau pembayaran pinjaman melalui pengajuan 

pinjaman baru dengan bunga yang lebih rendah. 

69. Rescheduling= upaya restrukturisasi dengan memperpanjang jangka waktu 

pembiayaan 

70. Research= penelitian. 

71. Resilient= kemampuan untuk dapat beradaptasi dengan baik meskipun 

dihadapkan pada keadaan yang sulit.  

72. Riba= penetapan bunga atau melebihkan jumlah pinjaman saat pengembalian 

berdasarkan persentase tertentu dari jumlah pinjaman pokok yang dibebankan 

kepada peminjam. 

73. Riil= bersifat konktit, nyata, dan langsung terhubung 

74. Salam= akad jual-beli yang pembayarannya dilakukan diawal sementara 

barang akan diserahkan dikemudian hari. 

75. Salus Populi Suprema Lex Esto= adagium yang menegaskan keselamatan 

masyarakat adalah hukum tertinggi. 

76. Science= ilmu. 

77. Second= bekas 

78. Shahibul Maal= pihak pemilik dana 

79. Shani= penjual atau pembuat. 

80. Shari’a Bank= Bank Syariah 

81. Shighah= ucapan atau pernyataan resmi atas adanya suatu transaksi. 
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82. Skill= kemampuan untuk melakukan sesuatu 

83. Sparepart= suku cadang 

84. Stakeholder= semua pihak dalam masyarakat, termasuk individu atau 

kelompok yang memiliki kepentingan atau peran dalam suatu perusahaan atau 

organisasi yang saling berhubungan dan terikat. 

85. Support= bantuan atau dukungan. 

86. Syirkah= kerjasama antara dua orang atau lebih dalam hal permodalan, 

keterampilan, atau kepercayaan dalam usaha tertentu dengan pembagian 

keuntungan. 

87. The living law= hukum yang hidup dan sedang aktual dalam suatu masyarakat 

bersifat statis dan bersumber dari kebiasaan atau adat istiadat  

88. Track record= rekam jejak 

89. Travel agent= jasa untuk mempersiapkan perjalanan.  

90. Ujrah= imbalan kepada seseorang 

91. Ushuliyah fiqhiyah= pedoman dasar dalam hukum Islam. 

92. Value= nilai 

93. Wadiah= titipan nasabah yang harus dijaga dan dikembalikan setiap saat 

nasabah yang bersangkutan menghendaki. 

94. Wakalah= menyerahkan sesuatu pekerjaan atau urusan kepada orang lain.  

95. Wedding organizer= jasa untuk mempersiapkan pernikahan. 

96. Willingness to pay= itikad baik  
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