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PENGEMBANGAN SISTEM PENJUALAN BERBASIS WEB PADA PT 

SENTRA MEDAN JAYA 

(xii + 104 halaman: 60 gambar; 24 tabel; 2 lampiran) 

 PT Sentra Medan Jaya dalam kesehariannya masih menggunakan cara manual 

dalam memproses kegiatan penjualannya, dimulai dari melakukan pencatatan 

menggunakan file spreadsheet, pembuatan faktur dengan tulis tangan, pemasaran yang 

menggunakan teknik door to door sehingga memperlambat kegiatan penjualan 

perusahaan untuk mencapai target penjualan. Pengembangan sistem penjualan berbasis 

web menjadi solusi utama pada permasalahan tersebut, dengan memberikan fitur 

berupa pembuatan faktur secara otomatis, perekapan laporan penjualan, penginputan 

produk dengan cara mengekspor file excel, fitur untuk mengupload produk yang ingin 

dijual, hingga fitur livechat sehingga sistem penjualan berbasis web tersebut 

mendukung PT Sentra Medan Jaya dalam melakukan kegiatan penjualannya. 
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DEVELOPMENT OF A WEB-BASED SALES SYSTEM AT PT SENTRA 

MEDAN JAYA  

(xii + 104 halaman: 99 gambar; 24 tabel; 4 lampiran) 

 

 PT Sentra Medan Jaya is a company engaged in the distribution of LPG and in 

its daily life still uses conventional methods in processing sales activities, starting from 

recording through spreadsheet files, making invoices by hand, marketing that still uses 

door to door techniques slowing down the company's sales activities to achieve sales 

targets. Therefore, in this study, researchers developed a web-based sales system that 

was developed with the Waterfall method and a testing method in the form of Blackbox 

Testing to assist PT Sentra Medan Jaya in carrying out its sales activities, by providing 

automatic invoice creation features, recording sales reports, inputting products in a 

different way. exporting excel files, features for uploading products you want to sell, 

to livechat features. From the results of this study, a web-based sales system is expected 

to help PT Sentra Medan Jaya in carrying out its sales activities. 
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